Чабанюк Олег Васильевич,

канд. экон. наук, доцент,

кафедра экономики и менеджмента

Московского финансово-юридического университета МФЮА,

e-mail: Chabanuk_oleg@mail.ru
Chabanuk Oleg Vasilievich,

PhD in economy, associate professor

of  department of  economics and management
e-mail: Chabanuk_oleg@mail.ru
КОРРЕЛЯЦИОННЫЙ АНАЛИЗ ОПРЕДЕЛЕНИЯ ЗНАЧИМОСТИ ФАКТОРОВ ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ МАЛЫХ

ПРЕДПРИЯТИЙ В РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
Аннотация. В статье рассмотрен процесс корреляционного анализа зависимости объема реализованной продукции предприятиями малого бизнеса от финансовых, организационных и производственных факторов. Произведено ранжирование факторов влияния на объем реализации продукции предприятий малого бизнеса
Аbstract. In the article process of the correlation analysis depending on the volume of realized production small business enterprises from financial organizational and production factors is considered. Ranging of factors of influence on the volume of realization of production of small business enterprises is made.
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В концепции долгосрочного социально-экономического развития РФ на период 2020-2030 годов отмечено, что ключевой проблемой российского сектора науки и высоких технологий сегодня является крайне низкая эффективность использования имеющихся ресурсов (кадрового, технологического, знаний), что в полной мере проявилось после начавшегося в последнее время увеличения финансирования научных исследований. Россия по-прежнему располагает значительным научно-техническим потенциалом. По численности занятых в сфере фундаментальной науки  научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ государство находится на третьем - четвертом месте в мире. Россия входит в число лидеров по ряду важнейших направлений исследований и разработок, в том числе в таких областях как нанотехнологии, живые системы, охрана окружающей среды, атомная и водородная энергетика, энергосберегающие системы, разработки прикладных программных средств и других. По абсолютному уровню, в пересчете по паритету покупательной способности, российские затраты на научные исследования находятся примерно на уровне Италии (10-11 место в мире). Но при этом уровень расходов на научные исследования 1с ВВП (чуть более 1 %) уступает не только показателям Евросоюза (около 2 % ВВП), но и Китая (1,3% ВВП). Инновационная активность российских компаний остается крайне низкой. Число предприятий, осуществлявших технологические инновации, по оценкам специалистов, составляет не более 10-12% от их общего числа. Для сравнения, в Великобритании, Финляндии, Франции, Италии, Корее - 40-50 %, в Германии этот показатель достигал 73 %, Ирландии, Бельгии и Дании - 58-61 %, Эстонии и Чехии -41-47 %. Ближе всех к России по данному индикатору Латвия -17 %, Болгария -18 %, Венгрия - 21 % и Румыния - 22 %19.Резко различается уровень технологий и в отраслевом плане. В ядерной энергетике уровень применяемых технологий по отношению к мировому, по оценкам, составляет в среднем 95 %, в ракетно-космической промышленности - 85 %, спецметаллургии - 70 %, авиационной промышленности - 60 %. В то же время в станкостроении технологический уровень оценивается лишь в 35 % от мирового, в электронной промышленности - 20 %, химической промышленности - 55 %, в лесной промышленности и текстильной промышленности - 20 % [4]. Российская экономика и сфера научных и прикладных разработок подошли к рубежу, за которым простое сохранение существующей ситуации и сдерживание накопившихся диспропорций становится невозможным. В то же время следует отметить некоторое улучшение ситуации в сфере науки и технологий, связанное с ростом бюджетного финансирования исследований и разработок. Возросшая активность научной деятельности в России создает условия для ускоренного развития важнейших технологических направлений и реализации на их основе ряда высокотехнологичных рыночных продуктов, конкурентоспособных на внутреннем и мировом рынках. В перспективе Россия может достичь 5-10% доли на рынках высокотехнологичных товаров и интеллектуальных услуг по 8-10 позициям, включая: ядерные технологии; авиастроение; судостроение; программное обеспечение; вооружения и военная техника; образовательные услуги; космические услуги и производство ракетно-космической техники. Наряду с этим Россия может занимать ведущие позиции в фундаментальных и прикладных научных разработках и связанных с ними технологиях (IТ, нано-, биотехнологии) [4].
Для проведения анализа приняты следующие условные обозначения:
У   -   объем реализации продукции и услуг предприятиями малого бизнеса в регионе, млн. руб.;
х:- количество действующих малых предприятий в регионе, тыс. ед;
х2 - остаточная стоимость основных средств, млн. руб.;
х3 - финансирование инноваций, млн. руб;
х4 - финансирование научных работ, млн. руб;
х5 - оборотные активы, млн. руб;
х6 - затраты на инновационную деятельность, млн. руб;
х7 - численность штатных работников, тыс. чел.;
х8 - валовые инвестиции в основной капитал, млн. руб;
х9 - общая численность рабочих малого бизнеса, тыс. чел.
Для установления существенности и ранжирования факторов был проведен корреляционный анализ зависимости объема реализованной в регионе продукции предприятиями малого бизнеса от выбранных факторов (таблица 1, 2).
Корреляционный анализ зависимости объема реализованной продукции предприятиями малого бизнеса от финансовых, организационных и производственных факторов
Таблица 1

Исходные данные для расчетов

	Исследуемые периоды
	У
	у2
	х1
	х2
	х3
	х4
	х5
	х6
	х7
	х8
	х9

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1
	4631,40
	21449866,00
	24,81
	25833,80
	1266,60
	111,31
	7842,00
	467,60
	135,30
	135,00
	149,90

	2
	4770,00
	22752900,00
	24,83
	4641,80
	2002,40
	143,59
	3147,60
	524,40
	139,40
	181,00
	151,20

	3
	4698,20
	22073083,00
	25,35
	7338,40
	1887,20
	155,10
	4512,20
	483,00
	145,20
	265,60
	159,40

	4
	6083,60
	37010189,00
	26,01
	10696,30
	1824,40
	185,33
	6137,90
	807,70
	154,00
	588,50
	170,10

	5
	6574,00
	43217476,00
	26,02
	10950,60
	2086,50
	224,83
	5720,70
	996,90
	146,40
	633,70
	162,00

	6
	7201,40
	51860162,00
	26,00
	12189,30
	2695,00
	264,50
	8829,20
	1955,10
	134,80
	706,1
	149,00

	Всего
	33958,60
	198363676,00
	153,02
	48400,00
	11762,00
	1084,70
	36189,50
	5234,70
	855,10
	2509,90
	941,6


 Таблица 2
Итоговые данные матрицы Грама
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	1
	2
	3
	4

	x1
	153,021
	3904,25
	868965,00

	x2
	48400,00
	464979952,00
	293426548,00

	x3
	11762,00
	24120348,00
	68507366,00

	x4
	1084,70
	211919,00
	6439412,00

	x5
	36189,50
	240114386,00
	211063720,00

	x6
	5234,70
	6195539,00
	32483064,00

	x7
	855,10
	122141,00
	4843802,00

	x8
	2509,90
	1368014,00
	15567502,00

	x9
	941,60
	148118,00
	5337181,00


Используя итоговые данные матрицы Грама (таблица 2), находим:
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Теснота связи определялась путем расчета коэффициента парной корреляции на основе итоговых данных матрицы Грама. Поскольку корреляционный анализ использовался только в целях определения значимости факторов, влияющих на деятельность малых предприятий, расчет уровня коллинеарности между факторным признаками не осуществлялся. Ранжирование факторов проводилось по величине коэффициента их парной корреляции (таблица 3). Данные проведенного исследования дают основание утверждать, что наибольшее влияние на объем реализации продукции предприятий малого бизнеса имеет группа финансовых факторов, что подтверждает нашу гипотезу о несостоятельности субъектов малого бизнеса самостоятельно обеспечивать эффективность своего функционирования в сфере инновационной деятельности [1].
Таблица 3
Ранжирование факторов влияния на объем реализации продукции предприятий малого бизнеса
	Ранг фактора влияния
	Фактор
	Значение

	1
	2
	3

	1
	Валовые инвестиции в основной
 капитал
	0.97

	2
	Финансирование научных работ
	0, 96

	3
	Остаточная стоимость основных средств
	0, 91

	4
	      Расходы на инновации
	0, 90

	5
	Количество действующих малых предприятий
	0, 90

	6
	      Финансирование инноваций
	0, 76

	7
	       Сумма оборотных активов
	0,54

	8
	Общая численность рабочих малого бизнеса
	0,17

	9
	Численность штатных работников
	0, 11


Среди факторов, влияющих на объем реализации продукции предприятий малого бизнеса, выделены факторы прямого воздействия, непосредственно способствующие увеличению объема реализации, и факторы косвенного воздействия, действие которых основано на использовании экономических инструментов для увеличения объема реализации. К факторам прямого воздействия относятся: остаточная стоимость основных средств, количество действующих малых предприятий, финансирование инноваций, сумма оборотных активов, общая численность рабочих малого бизнеса, численность штатных работников. На основе ранжирования факторов (таблица 3) видно, что наибольшее влияние имеют следующие факторы прямого воздействия: остаточная стоимость основных средств, количество действующих малых предприятий, финансирование инноваций и сумма оборотных активов. Это можно объяснить тем, что вышеуказанные факторы являются составляющими обеспечения процесса производства товаров и услуг и, соответственно, объема реализации продукции. Наименьшее влияние оказывает общая численность рабочих малого бизнеса и численности штатных работников. Это является следствием того, что данные показатели не учитывают производительность труда, долю научных и инженерно-технических работников в общей численности работников, то есть как обобщающие показатели они не влияют на объем реализации продукции [2].
К методам косвенного влияния отнесены валовые инвестиции в основной капитал, финансирование научных работ и затраты на инновации, поскольку эти показатели отражают процесс создания условий для увеличения объемов производства и реализации продукции и услуг за счет финансового инвестирования на развитие материальной базы предприятия, создание научно-исследовательских программ,  приобретение инновационных технологий и другое. Поэтому, естественно, эти факторы имеют достаточно большое влияние на объем реализации продукции предприятиями малого бизнеса. Таким образом, можно констатировать что, требуется дальнейшее исследование возможности управления положительной динамикой этих показателей с целью обеспечения устойчивого развития малого бизнеса. Поэтому практический интерес представляет определение степени управляемости этих факторов.
К управляемым факторам можно отнести: валовые инвестиции в основной капитал, финансирование научных работ, затраты на инновации, количество действующих малых предприятий, регулирующее влияние на которые имеют государственные и региональные программы содействия обеспечению финансовой устойчивости предприятий малого бизнеса, стимулирование создания новых малых предприятий и легализации работающих в «тени» за счет упрощения регистрации предприятий, предоставление налоговых льгот и адресного финансирования субъектов малого бизнеса, создание благоприятных условий и предоставления финансовой компенсации малым предприятиям, которые ведут научные исследования и занимаются инновационной деятельностью и так далее.
Неуправляемыми факторами являются следующие: остаточная стоимость основных средств, сумма оборотных активов, общая численность рабочих малого бизнеса и численность штатных работников, поскольку эти показатели зависят от внутренней политики малого предприятия и не могут быть подвержены регулирующему влиянию государственных и региональных программ развития малого бизнеса [3].
Одной из причин, тормозящей привлечение малых предприятий в инновационные процессы, можно считать отсутствие в России специальной правовой базы для их развития, у частных предпринимателей отсутствует мотивация ведения бизнеса, сопряженного с высокой степенью неопределенности. Решить эту проблему предлагается с помощью социально-политических инструментов, а именно: четкое определение приоритетов развития малого предпринимательства с ориентацией на создание позитивного инновационного климата в регионах.
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